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Qui sommes-nous ?

Á Converteo est un cabinet de conseil sp®cialis® dans lôam®lioration de la 

performance e-business de ses clients. Notre équipe est constituée uniquement

de consultants de haut niveau agissant en complément de vos prestataires 

op®rationnels existants (agence web ou full service, sp®cialiste r®f®rencement, é).

Á Nous sommes les architectes de dispositifs Internet qui sont développés par des 

tiers, nous auditons la performance de dispositifs existants, et nous les optimisons 

sur la base de résultats mesurés.

Á Nous sommes partenaires certifi®s Google Analytics et membres de lôACSEL

Á Un livre : Web Conversion,Stratégies pour convertir vos visiteurs en clients
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7 domaines dôintervention pour un seul objectif

Améliorer la 
performance 
e-Business

Webanalyse

Expérience 
client

E-Marketing

StratégieOrganisation 

AMOA

Formation
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Ils font confiance à Converteo
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