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Nos domail nes d

':‘?z Concevolir un site efficace
C\ Auditer & optimiser votre ebusiness

-.--;|’|| Mesurer la performance Internet
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j@ Piloter votre site a la performance
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Web Conversion : le livre !

U Appreneza:
Auto-diagnostiquer votre projet web
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Stratégies pour conyérti r

Utiliser la boite a outils de la conversion
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| es chiffres sont
Intrinsequement
falbles
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Quelles sont
les 10 erreurs
a ne pas
commettre ?
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@ ErreurN°1

Concevolr son site

doapr s

| OGS »
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«LOOpI ni or
Gros Salaire »
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Comment
le convaincre ?

Rationnalisez et
dépersonnalisez les débats

Soyez méthodiques

Parlez au nom des clients
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Exemple 1 : | 00PGS no
de celle du client type
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